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WIE Tom Schouten (26) en Douwe Jacobs (24),
beiden industrieel ontwerper (afgestudeerd in
2008), TU Delft

BEDRIJF Fluxchairs

PRODUCT De Flux, een opvouwbare kuipstoel

PITCH ‘De Flux is een design kuipstoel met de
praktische voordelen van opvouwbaar meubilair’

GEINVESTEERD € 34.000

NOG NODIG € 500.000

en opvouwbare design kuipstoel?

E ‘Het idee ontstond een jaar geleden, tijdens de

afstudeeropdracht van Douwe bij een stoelenfabri-

kant. Hij startte met de opdracht mooi campingmeubilair
te ontwerpen. Dat is het dus niet geworden, de fabrikant
wilde er niet mee verdergaan, vooral omdat hij dacht dat
het praktisch niet kon. Hij heeft afstand gedaan van de
rechten op het idee en wij zijn ermee doorgegaan. Aan de
productie-exemplaren achter je zie je dat het wel kan.'

Maar wat is het dan?

‘Een kuipstoel die uit een plaat kunststof bestaat. Je kunt
hem als een soort koffertje meenemen, uitvouwen en
neerzetten. De stoel weegt vijf kilo en is in opgevouwen
toestand slechts vier millimeter dik. Een stapel van 250
stoelen is een meter hoog. Dat is handig voor bijvoor-
beeld evenementen of in de horeca.’

En verder?

‘Het belangrijkste is dat de Flux er gewoon mooi uitziet.
Dat vinden wij niet alleen, maar ook de klanten en
tussenhandelaren die we spreken. Vergelijk hem met het
opvouwbare meubilair dat je nu bij groothandels of
evenementen vindt; daar wil je niet op gezien worden. Op
de Flux wel, dit is een product met smoel. Daarnaast is,
nu het ontwerp volwassen is, productie relatief eenvou-
dig. Extra voordeel: aan het einde van de levensduur is
een scheidingproces niet nodig, omdat de Flux uit één
stuk plastic bestaat.’

Wie is jullie doelgroep?
‘We richten ons op horeca, verhuurbedrijven en op de
tussenhandel. Maar in alle gevallen zoeken we het aan de
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bovenkant van de markt. We willen op de betere feesten
verschijnen, in luxe strandclubs en in designwinkels.’

Hoe ver zijn jullie?

‘De Flux is af, de laatste tests worden op dit moment bij
TNO uitgevoerd en de eerste productie-exemplaren zijn al
verkocht. We leveren sinds juni. En we zijn nog druk bezig
met klantenacquisitie en aftasten wat de beste markten
zijn voor de stoel. Maar waar we ook komen, eigenlijk
worden we overal enthousiast ontvangen omdat het
ontwerp mensen echt pakt en we de stoelen in alle
kleuren kunnen leveren. We hebben inmiddels met hulp
van de TU Delft het patent op zowel het idee als het
product.

Goed nieuws dus. Cashen maar!

‘Dat valt nog wel mee. Voorlopig produceren we in
Nederland op beperkte schaal en volgen we de vraag. Dat
zijn vooralsnog enkele duizenden stuks per maand, in
zowel de zakelijke als de retailmarkt, Maar we verwach-
ten dat de vraag snel flink stijgt en we willen de stoel dan
elders in veel grotere hoeveelheden laten produceren.
Daarbij hebben we ook al prototypes van een tafeltje en
een ligbed klaar. Als het eenmaal loopt, en dat kan snel,
willen we snel opschalen.’

Aha! Vandaar die investering dus.

‘Inderdaad. Het voorfinancieren van de fors grotere
productie is voor ons een probleem, vandaar dat we
zoeken naar een investeerder die bekend is in dit gebied,
met een relevant netwerk.

Zie aok: www.fluxchairs.com

> MARKTPOTENTIE TE KOOP VOOR 129 EURO PER STUK, DAT IS NOGAL WAT. IS DE MARKT ER ECHT KLAAR VOOR?

> CASHEN BINNEN DRIE JAAR NA INVESTERING 000




